
 

 

 
 

L. P. Robert Buron 68, rue Bellessort  

BP 1329 53013 LAVAL CEDEX / ce.0530013b@ac-nantes.fr 

 

Lycée   
R. BURON 

professionnel des Métiers             
diversifiés et créatifs  

Métiers du  
TERTIAIRE 

 

VENTE 
 

   

 
Formation gratuite 
 
Label  
« Lycée des Métiers » 
 
Réseau de partenaires 
diversifié et très impliqué 
 
Accompagnement 
personnalisé de tous les 

élèves pour la réussite de cha-
cun 
 
Plateau technique 
récent, bien équipé et 
fonctionnel 
 
 
 
 

 

 

     Les +  

   du Lycée… 
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Des qualités à développer 
 
Le sourire, l’amabilité, le goût du contact, 
le dynamisme, la résistance physique, la 
présentation soignée, la connaissance du 
produit, le sens de la persuasion, la diplo-
matie, l’honnêteté 

 
Modalités 

 D’orientation 
 

La demande d’orientation se fait par votre 
collège d’origine, lors du dernier trimestre 
de l’année scolaire. Contactez votre pro-
fesseur principal dès maintenant. 

 
Autres formations                

tertiaires  
au lycée Robert Buron 

 

Baccalauréat Professionnel COMMERCE 
B a c c a l a u r é a t  P r o f e s s i o n n e l                 
GESTION ADMINISTRATION 

h t t p : / / r e a u m u r - b u r o n . p a y s d e l a l o i r e . e - l y c o . f r  



La Formation 
Bac Pro  
Vente 

De nombreux emplois se dégagent 

chaque année en Pays de la Loire 

mais également sur l’ensemble du 

territoire national. Les entreprises 

recherchent du personnel qualifié. 

 
Vendre, prospecter, négocier, ou en-

core assurer le suivi de la clientèle 

font partis des tâches inhérentes à un 

métier du secteur de la vente.  Ce 

secteur offre une large palette d’em-

plois :  

- Commercial  

- Attaché commercial 

- Délégué commercial 

- Représentant 

- Téléopérateur 

 

 

 

 

Les métiers 

 

Elle comprend 3 années de formation 

dont 22 semaines de formation en 

entreprise. 

11h30 Enseignement Général (EG) 

14h30 Enseignement Professionnel (EP) 

dont 1h30 Co-intervention (EG et EP) 

3h00 Consolidation, accompagne-

ment personnalisé et préparation à 

l’orientation. 

 

 

 

Poursuites d’études   

BTS Management des Unités Com-

merciales  

BTS Négociation et Relations Clients  

VIE ACTIVE 

PREMIERE  
Baccalauréat Professionnel  

VENTE 

TERMINALE  
Baccalauréat Professionnel  

VENTE 

3ème  

de Collège 

BTS 

3ème  

Prépa-pro 

SECONDE  
Commune aux Baccalauréats Professionnels 

COMMERCE — VENTE — ACCUEIL  


